
「ママとこどものはいしゃさん」グループ代表 
医）真心会 ふくおか歯科 理事長

メイン講師：福岡 真理（しんり）

唾液検査受診率 100％ / 小児矯正成約 月10件以上

を達成する小児特化型歯科医院づくりセミナー

主催：株式会社ウィンポイント　　〒673-1431　兵庫県加東市社378-25（ふくおか歯科内）
HP　https://www.win-point.jp/　　　　mail　jimukyoku-2@fukuoka-shika.com　　FAX　0795-42-6415
※FAX到着後弊社より請求書を貴院宛にご送付致します。必ず期限までにお振込をお願い致します。入金確認がとれましたら受付が完了となります。
　なお、お申し込み後1週間経っても弊社からの連絡がない場合は、お手数ですがもう1度申込書FAXを送信して下さい。
　また、グループ加盟医院様と商圏が被る場合は参加をお断りさせていただく場合がございますことをご了承ください。

【講習会】  お申込みは今すぐ　FAX：0795-42-6415
メールアドレス（必須） ＠

お名前
（必須） （役職： 　　　　）

貴院名
（必須）

ご住所
（必須）

〒 TEL

希望日程に
チェック □ 5/26　　□ 7/15　　□ 8/4 ご紹介者 　　　　　　　　　　　様

【セミナーＱＲコード】
ＷＥＢからでもお申込みが可能です‼

☑ ロゴマークを貴院名と一緒にアピール

☑ 院長ひとりが忙しい医院からの脱却
☑ スタッフが売上に貢献する高収益医院に1年以内に変わる方法
☑ 新患が全員 唾液検査
（アークレイ株式会社  SiLL-Ha）
　を受けてくれる方法
☑ なぜ小児矯正が月10件以上安定的にでるのか
☑ 競争のない医院づくりが出来る方法
☑ 「ママとこどものはいしゃさん」導入のご案内

5月26日 (日) ：13時～16時
7月15日 (月・祝) ：13時～16時
8月4日 (日) ：13時～16時
会場 ： 東京駅周辺
　　　※お申込み後、別途ご案内いたします
定員：10名
参加費 ： 5,000円（税込）
※各回、同内容となります

講座内容セミナー日程

平成5年：朝日大学歯学部 　卒業
平成9年：伊丹市 福田歯科　勤務
平成11年：ふくおか歯科　開業
予防・矯正を中心した歯科医院を構築後、そのノウハウを活かし、
「ママとこどものはいしゃさん®」を全国展開している。

好評につき追加講演開催！！



全国に23グループ医院

「ひよこクラブ」
2019年2月号に掲載

まだ、間に合います。早く商圏をおさえて下さい！！

セミナーの内容を少しだけ紹介しますと・・・

こんなお悩みの方は是非！！
□小児歯科を強化したい
□なかなかメンテナンス数が増加しない
□脱プレーヤーの経営体制を築きたい
□衛生士主体の経営基盤を作りたい
□ブランド力のある医院にしたい

●◍● 「ママとこどものはいしゃさん®」とは❓❓●◍●

●◍● 唾液検査からの自費診療・メンテナンス誘導●◍●

「ママとこどものはいしゃさん®」
はお陰様で雑誌にも掲載頂くまでに
なりました。
先着順（審査あり）で商圏を確保
して頂く流れとなっています。
そのため、加盟のお申込みはお早め
にお願い致します。
※商圏バッティングしている際は、
お断りさせて頂いております。

ご興味ある方は是非、お気軽にお問合せ下さい

●◍● なぜ小児矯正が月10件以上成約ができるのか？？●◍●

ふくおか歯科では唾液検査を積極的に導入しています。
ただ実施しているという形だけのモノではなく、そこからどう繋げるかを重要視して
います。患者様は満足しているか、実際受診した患者様が自費診療やメンテナンスに
移行しているかです。セミナー当日は移行率の秘訣もお伝え致します。
小児矯正も唾液検査もバックグランドに「ママとこどものはいしゃさん®」があると
いうことが大きいと考えております。

「ママとこどものはいしゃさん®」というロゴを用いて、地域の人々に
“自院の売り”をアピールしてもらい、経営向上に繋げるためのノウハウ
を提供しています。
発足当初、私どもがイメージしていたものよりも、高いレベルで医院を
さらに発展させていきたいと、強い意欲を持っている院長が加盟されて
います。
加盟医院様がこれからも未来永劫、周りの医院の存在や環境変化など気
にせず、「戦わずにして勝ち続ける」医院になることが当グループで大
事にしている想いです。

そして、この「ママとこどものはいしゃさん®」ロゴマークを 地域の
人々の目に留まるところにアピールすることにより、専門性が高まり、
院長先生の次の戦略に活かせます。
ブランド力の向上にも繋がり、患者様の集患は勿論、衛生士採用にも
大きく寄与致します。

ふくおか歯科では小児矯正が月10件以上成約しています。様々ポイントはあるのですが、大きくは
流れを掴んでいることと、しっかりとシステム化していることの二つになります。つまり、予防から
小児矯正への流れが構築できているか、どのタイミングでどう説明するかということです。
セミナー当日はこの小児矯正が成約できるストーリーをご説明させて頂きます。


